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Michat Marszelewski

Ubezpieczenia na zycie a problematyka umow wiatykalnych i zjawisk
pokrewnych w prawie amerykanskim

Artykut zawiera wieloaspektowq prezentacje zjawiska umdow wiatykalnych na wtérnym rynku
ubezpieczen na Zycie. Przedmiotowe kontrakty prowadzq do uczynienia nabywcy wiatykalnego
osobq uprawniong do otrzymania sumy z ubezpieczenia na zycie ubezpieczonego w zamian za
natychmiastowq wyptate czesci tej sumy wtascicielowi polisy (viatorowi).

Analizowany fenomen wywodzi sie ze Standw Zjednoczonych, gdzie w krotkim czasie zaczgt
odgrywac istotnq role jako Zrédto finansowana réznych potrzeb osdb znajdujgcych sie w obliczu
Smierci. Skala zawierania umdw wiatykalnych doprowadzita do powstania zjawisk pokrewnych,
w tym przede wszystkim life settlements, ktorych popularnos¢ znacznie przekroczyta pierwowzor.
Obecnie na wtérnym rynku ubezpieczen na Zycie dziatajq liczne wyspecjalizowane podmioty
stanowigce o jego specyfice i odrebnosci. Jednoczesnie — z natury rzeczy — wykazuje on szereg
podobieristw do rynku ubezpieczeniowego.

W pracy omowiono takze rozwiqzania alternatywne wobec powyzszych (np. klauzule wcze-
Sniejszej wyptaty swiadczenia przez ubezpieczyciela), jak rowniez uwzgledniono amerykariskie
rozwigzania normatywne. Wreszcie wskazano negatywne zjawiska wyroste na gruncie wtdrne-
go rynku ubezpieczen na zycie.

Stowa kluczowe: umowy wiatykalne, life settlements, ubezpieczenia na zycie, prawo Standéw
Zjednoczonych Ameryki Pétnocnej, stranger-originated life insurance.

Wprowadzenie — geneza i rozwdj praktyk wiatykalnych na rynku ubezpieczen

Pojecie praktyk wiatykalnych jest bardzo szerokie i obejmuje ogdt czynnosci zwigzanych
z oferowaniem, zawieraniem, wykonywaniem i zarzgdzaniem umowami wiatykalnymi (viatical
settlements)*. Takie umowy definiuje sie jako sprzedaz — ponizej sumy ubezpieczenia — polisy na

! Celowo wieloaspektowe sformutowanie definicji wynika z koniecznosci kompleksowego objecia wszystkich
aspektéw rozwinietej dziatalnosci gospodarczej zorientowanej na zawieranie umow wiatykalnych, jak rowniez
sposobow pozyskiwania klientéw, monitorowania rynku, zarzadzania posiadanymi srodkami finansowymi czy
zakupionymi polisami. Por. réwniez szerokie zdefiniowanie pojecia ,Business of viatical settlements” w Viatical
Settlements Model Act z 2009 r., opracowanym przez Krajowe Stowarzyszenie Komisarzy Ubezpieczeniowych
w Stanach Zjednoczonych (National Association of Insurance Commissioners), http://www.naic.org/store/free/
MDL-697.pdf (dostep: 9.06.2016).
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zycie osoby ubezpieczonej, ktérej prognozowany okres zycia wynosi 24 miesigce lub mniej2. Ry-
nek uméw wiatykalnych w Stanach Zjednoczonych jest czescig wtérnego rynku ubezpieczen na
zycie (secondary market for life insurance), obejmujgcego rowniez sprzedaz praw z polis na zycie
0s0b, ktorych przewidywalny okres zycia przekracza 24 miesigce. W tym przypadku mamy do czy-
nienia z life settlements (senior settlements), a relacja podmiotéw nabywajgcych przedmiotowe
umowy, z uwagi na wtasciwe stanowe przepisy licencyjne, ksztattuje sie w ten sposéb, ze kazdy
podmiot — nabywca wiatykalny jest réwniez nabywca life settlement, natomiast wytgcznie kil-
ku nabywcow life settlement jest nabywcami wiatykalnymi3. Jednoczesnie coraz powszechniejsze
staje sie, iz przedmiotowe regulacje przewidujg wytgcznie licencje nabywcy life settlement, ktéra
upowaznia zaréwno do zawierania life settlements, jak i umdéw kwalifikowanych jako wiatykalne.

Najwazniejsza, z punktu widzenia prawa, réznica zachodzaca pomiedzy powyzszymi kontrak-
tami polega na odmiennym ich traktowaniu pod wzgledem podatkowym. Ponadto wskazac
trzeba, iz czesto pod pojeciem life settlement — z uwagi na potrzebe uproszczenia terminologii
i liczne podobienstwa — rozumie sie oba rodzaje umdw (tj. umowy wiatykalne i life settlements)®.
Uprawnia to do wyrdznienia w szerokim znaczeniu pojecia life settlement odnoszacego sie za-
réwno do samego rynku, jak i do przepiséw regulujgcych prezentowane umowy.

Praktyki wiatykalne nalezg do stosunkowo nowych zjawisk wystepujacych na gruncie prawa
kontraktowego. O ile w Stanach Zjednoczonych, skad sie wywodzg, ich intensywny rozwdj przy-
pada na koniec lat 80. XX w.>, o tyle w Polsce trudno nawet méwic¢ o powszechnej swiadomosci
istnienia takich praktyk®. Tym niemniej majg one miejsce, a krajowa legislacja dotyczgca czy
to ogdlnie prawa umoéw, czy — mieszczacej sie w jej obrebie — regulacji umowy ubezpieczenia,
z ktérg omawiane dziatania sg $cisle zwigzane, nie zakazuje zawierania umow wiatykalnych. Pri-
ma facie wydaje sie nawet, ze obowigzujacy porzadek normatywny stwarza dogodne warunki
zarowno dla ich zawierania, jak i dalszego rozwoju’.

1. Podmioty wystepujace na rynku ustug wiatykalnych
Stronami umowy wiatykalnej s3: bedgcy wtascicielem polisy (policyholder) sprzedawca (viator)
oraz osoba lub firma nabywajace polise na zycie (viatical settlement provider)®. Ta ostatnia (firma)

2 G.G. Wolk, Viatical & Life Settlements. An Investor’s Guide, Bialkin Books, Laguna Hills, California 2005,
s. 215.

3 Ibidem, s. 13—14.

4 Por. U.S. Securities and Exchange Commission, Life Settlements Taks Force, s. 4, https://www.sec.gov/report-
spubs/special-studies/lifesettlements-report.pdf (dostep: 9.06.2016).

> Pierwsze, wspotcze$nie pojmowane umowy wiatykalne zostaty zawarte w 1989 r. w zwigzku z ciezkg sytuacjg
0s6b chorych na AIDS, ktére pilnie potrzebowaty srodkéw na swoje leczenie. Por. S. Gerbyshak, J. Van Depere,
The Complete Life Settlements Handbook, Glass Box Publishing, Pineville, North Carolina 2009, s. 28-29. Row-
niez w tym roku, w stanie Nowy Meksyk, zostata zatozona pierwsza firma wiatykalna (viatical company).

6 Stwierdzenie to mozna odnies¢ do swiadomosci spotecznej in genere, w tym potencjalnej grupy docelowe;j
oraz —chociaz w mniejszym stopniu — znajomosci przedmiotowej problematyki w doktrynie prawa cywilnego,
a zwtaszcza prawa ubezpieczeniowego. Dowodem na poparcie wysunietej tezy jest niewielka liczba opracowan
naukowych bezposrednio traktujgcych wprost o praktykach wiatykalnych. Naleza do nich: A. Kowalewska, Nowa
ustuga ubezpieczeniowa — umowy wiatykalne, ,Wiadomosci Ubezpieczeniowe” 1999, nr 9-10; E. Kowalewski,
Praktyki wiatykalne na rynku ubezpieczen na Zycie, (w:) M.P. Ziemiak (red.), Ubezpieczenia na zycie: prawo i eko-
nomia, t. 1, Polskie Towarzystwo Ekonomiczne. Oddziat Torun, Torun 2014; E. Kowalewski, Risk posed by viatical
settlement practices in the Polish life insurance market, ,Wiadomosci Ubezpieczeniowe” 2014, nr 4.

7 Szerzej por. E. Kowalewski, Praktyki..., op. cit., E. Kowalewski, Risk..., op. cit.

8 Viatical Settlements, Accelerated Death Benefits, and Stranger-Originated Life Insurance, http://insurance2.
illinois.gov/Life_Annuities/viaticaldeathstoli.asp (dostep: 9.06.2016).
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bywa niekiedy okreslana jako viatical settlement company®. Ponadto oprécz nabywcéw dyspo-
nujacych wiasnym kapitatem pojawiajg sie nabywcy poszukujacy inwestoréw, ktérzy zainwestujg
wtasne srodki w zamian za catg lub utamkowa sume ubezpieczenia przystugujgca z okreslonej po-
lisy albo caty lub utamkowy udziat z wielu polis (viatical settlement investor lub viatical settlement
purchaser)™. Inwestorzy najczesciej nie sg stronami umowy, a jedynie podmiotami poszukujgcymi
zysku. Rownoczesnie viatical settlement purchaser nie musi by¢ tak pojmowanym inwestorem,
ale moze by¢ po prostu kolejnym podmiotem odkupujacym, za posrednictwem agenta (viatical
settlement agent), prawa z polisy (polis) od pierwszego nabywcy. Idgc dalej, do grona uczestni-
kéw omawianego rynku zalicza sie emitentow umow wiatykalnych (viatical settlement issuers).
Przygotowujg oni, na potrzeby sprzedazy, utamkowe udziaty w takich umowach oraz finalizujg
inwestycje wiatykalne na poziomie inwestor—emitent (bez udziatu viatora)*.

Bardzo ciekawa grupe — réwniez w kontekscie polskiego rynku posrednictwa ubezpieczenio-
wego — tworzg brokerzy wiatykalni (osoby lub firmy). Ich dziatalno$¢ polega na poszukiwaniu
i negocjowaniu najwyzszych ofert zakupu praw z polis na zycie dla swoich klientéw — viatoréw.
W tym celu brokerzy wspotpracuja z nabywcami wiatykalnymi. Ich wynagrodzenie kazdorazowo
zalezy od zawartej umowy wiatykalnej'? i najczesciej jest ptacone przez nabywce®. Brokerzy sg
zobowigzani do zachowania lojalnosci wzgledem viatoréw.

Wreszcie nalezy wskazaé fakt istnienia wyspecjalizowanych doradcéw finansowych — co jest
rezultatem zaréwno ekonomicznego wymiaru takich praktyk, jak i doniostosci tej profesji w Sta-
nach Zjednoczonych — oraz innych podmiotéw, ktérych dziatania sg niezbedne dla prawidtowego
funkcjonowania tego typu praktyk (np. lekarze wyspecjalizowani w ustalaniu prognozowanej
dtugosci zycia ubezpieczonego).

Zaprezentowana struktura podmiotowa jest charakterystyczna dla modelowego, wysokoro-
zwinietego i uregulowanego przez ustawodawce rynku ustug wiatykalnych. Jednoczesnie warto
podkresli¢, ze powyzsze terminy ad casum krzyzujg sie, jak rowniez moga niekiedy dotyczy¢ tych
samych uczestnikéw.

2. Charakterystyka umoéw wiatykalnych

Mimo iz umowy wiatykalne w obecnej formie rozwijajg sie od zaledwie kilkudziesieciu lat,
to o ich legalnosci przesadzito orzeczenie Sadu Najwyzszego Stanéw Zjednoczonych z 1911 r.,
wydane w sprawie Grigsby v. Russell**. Zgodnie z zaistniatym stanem faktycznym pacjent
J.C. Burkchard potrzebowat pieniedzy na sfinansowanie koniecznej operacji chirurgicznej. Z tego
powodu sprzedat on lekarzowi — A.H. Grigsby’emu — swojg polise na zycie za 100 dolaréw oraz
zaptate pozostatej sktadki, cho¢ ten nie byt zainteresowany trwaniem zycia ubezpieczonego.
Zawarta umowa odpowiada wspdtczesnym kontraktom wiatykalnym. Pierwotnie sad stwierdzit,
ze kontrakt jest wazny jedynie do wysokosci sumy zaptaconej za polise wraz z suma zaptaconych
sktadek. Jednakze w wyniku apelacji amerykanski Sgd Najwyzszy (U.S. Supreme Court), rozstrzy-
gajgc sprawe, sformutowat ogdlng zasade, iz polisa ubezpieczenia na zycie stanowi wtasnos¢

° G.G. Wolk, op. cit., s. 215.

1 |bidem, s. 13—14, 215-216.

1 Ibidem, s. 216.

2 Ibidem, s. 215 oraz S. Gerbyshak, J. Van Depere, op. cit., s. 96.

13 ).A. Giacalone, Analyzing an Emerging Industry: Viatical Transactions and the Secondary Market for Life Insur-
ance Policies, ,,Southern Business Review” vol. 27, iss. 1 (Fall 2001), s. 2.

% Grigsby v. Russell, 222 U.S. 149 (1911), https://supreme.justia.com/cases/federal/us/222/149/case.html
(dostep: 9.06.2016).
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prywatng i prawa z niej moga by¢ przeniesione zgodnie z wolg wtasciciela (ubezpieczonego) na
osobe trzecig, niemajacg interesu ubezpieczeniowego w jego zyciu. Powyzsze orzeczenie stato
sie podstawg zaréwno uznania legalnosci umow wiatykalnych, jak i péZniejszego ich uregulowa-
nia w prawie pozytywnym.

Najistotniejszy argument przemawiajacy za zasadnoscig zawierania kontraktéw wiatykalnych
w Stanach Zjednoczonych wynika z wysokich kosztéw opieki medycznej ponoszonych w ostatnich
miesigcach zycia przez osobe ubezpieczong. Najczesciej traci ona nie tylko zrédto dochodu, ale
wymaga takze statej opieki medycznej do chwili Smierci. Ponadto niezdolnosé do pracy impliku-
je brak ubezpieczenia zdrowotnego zapewnianego przez pracodawce. Wreszcie trzeba wskazaé
kwotowe limity ubezpieczen zdrowotnych, ktére szybko ulegajg wyczerpaniu®®. Te wszystkie oko-
licznosci spowodowaty, ze osoby ubezpieczone zaczety poszukiwac réznych zrédet finansowania
ewentualnego leczenia choroby i ulzenia cierpieniu, czy tez spetnienia swoich marzen przed $mier-
cig. Dlatego wydaje sie, iz powyzsze, modelowe rozumienie kontraktéw wiatykalnych pozwala
zidentyfikowaé szczegdlny interes (potrzebe) ubezpieczonego w zawarciu takiego kontraktu.

Najwazniejsze kwestie warunkujace legalnos¢ zawierania uméw wiatykalnych zostaty uregu-
lowane na szczeblu federalnym, tj. w Kodeksie Stanéw Zjednoczonych (U.S. Code), w rezultacie
uchwalenia ustawy HIPAA'. S3 one umieszczone w przepisach podatkowych wytgczajacych
Swiadczenia wyptacane z polis na zycie z podatku dochodowego?’. Przedmiotowe normy sta-
nowiy, iz umowy odpowiadajgce konstrukcyjnie kontraktom wiatykalnym mogg by¢ zawarte
przez osoby znajdujgce sie w stanie terminalnym. Wskazane wytgczenie dotyczy ponadto oséb,
ktére cierpig na choroby przewlekte®®. W takiej sytuacji przyjmuje sie fikcje, iz kwota zaptaco-
na ubezpieczonemu za zakup jego polisy jest traktowana jako spetnienie przez ubezpieczyciela
Swiadczenia z polisy na zycie z powodu $mierci ubezpieczonego. To zas prowadzi do zwolnienia
umoéw wiatykalnych z podatku dochodowego?®. Szczegétowe kwestie zwigzane zaréwno z za-
wieraniem umoéw wiatykalnych, jak i wymogami licencyjnymi wobec podmiotéw zajmujgcych
sie nabywaniem polis na zycie sg uregulowane na szczeblu prawa stanowego, ktére najczesciej
nawigzuje do Viatical Settlements Model Act.

Przechodzgc do wyjasnienia pojecia kontraktu wiatykalnego — jako konkretnego porozumie-
nia miedzy stronami — nalezy wskazad, iz jest to pisemna umowa zawarta pomiedzy nabywca
wiatykalnym (viatical settlement provider) a viatorem, okreslajgca warunki, na mocy ktérych
nabywca zapfaci viatorowi okreslong sume w zamian za zrzeczenie sie wszelkich praw z polisy
przystugujacych viatorowi®®. Wysokos¢ swiadczenia nabywcy musi by¢ nizsza niz suma wypta-
cona przez ubezpieczyciela po $mierci zbywcy, a zrzeczenie sie praw polega na — terazniejszym
lub przysztym — przeniesieniu przez viatora na nabywce catosci lub czesci Swiadczenia z polisy
na zycie*. Ponadto pojecie kontraktu wiatykalnego obejmuje dwa rodzaje pozyczek (premium

> M.L. Flowers, Viatical Settlements: A Healthy Alternative for the Terminally Ill, ,,Law and Psychology Review”
vol. 21 (Spring 1997), s. 181.

16 The Health Insurance Portability and Accountability Act of 1996, Public Law 104-191, 110 Stat. 1936.

7 Por. U.S. Code, Title 26, Subtitle A, Chapter 1, Subchapter B, Part IIl, § 101.

1853 one definiowane jako osoby, ktdre nie mogg wykonywac co najmniej dwdch czynnosci zwigzanych z co-
dziennym zyciem, tj. jedzenia, zatatwiania i kontrolowania potrzeb fizjologicznych, poruszania sie lub brania
kapieli.

¥ U.S. Code, Title 26, Subtitle A, Chapter 1, Subchapter B, Part Ill, § 101 (a) (1) oraz § 101 (g) (1) (2) (A).

0 G.G. Wolk, op. cit., s. 215; viatical settlement provider jest rowniez zdefiniowany w U.S. Code.

2 Viatical Settlements Model Act, op. cit, Section 2 N. (1). Definicja kontraktu wiatykalnego zawarta w tym ak-
cie — z niewielkimi zmianami czy doprecyzowaniami — jest czesto przyjmowana przez poszczegdlne stany (por.
np. Ohio Revised Code, Title 39, Chapter 3916).
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finance loan) przeznaczonych bezposrednio na finansowanie ubezpieczen na zycie. Moga by¢
one udzielone przed, w trakcie lub po zawarciu umowy ubezpieczenia. W pierwszym przypadku
mamy do czynienia z opcja, ktéra przewiduje, iz w dacie udzielenia pozyczki viator (lub ubez-
pieczony) otrzymuje gwarancje przysztej wartosci umowy wiatykalnej zwigzanej z finansowang
polisg. Druga mozliwos¢ odnosi sie do sytuacji polegajgcych na tym, ze viator (lub ubezpieczony)
— W momencie zawarcia umowy pozyczki — wyraza zgode na sprzedaz Swiadczenia z polisy na
zycie (lub jej czesci), w jakiejkolwiek dacie po zawarciu umowy ubezpieczenia®’. Cho¢ nie wynika
to expressis verbis z przytoczonych definicji, to nabywca polisy, stajgc sie jej wtascicielem, jedno-
czesnie zobowigzuje sie do zaptaty sktadki ubezpieczeniowej, a w rezultacie zbywca nie ponosi
kosztéw dalszego utrzymywania polisy?.

Z powyzszego wynika, ze do zawarcia modelowej umowy wystarczg jedynie dwa podmioty
— zbyweca i nabyweca. Udziat brokera nie jest obligatoryjny, cho¢ podkresla sie, ze dzieki niemu
viator uzyskuje — na ogdt — wyzsze Swiadczenie. Kolejna istotna kwestia to fakt, iz kontrakty wia-
tykalne nie s3 umowami ubezpieczenia, a ubezpieczyciel nie jest podmiotem uczestniczagcym
w ich zawieraniu. Jednoczesnie istnienie, czy to pierwotnie zawartej umowy ubezpieczenia, czy
jej nastepcze zawarcie (np. w rezultacie otrzymania pozyczki na sfinansowanie sktadek), jest
podstawowym wymogiem mozliwosci zawarcia umowy wiatykalnej. Jej zawarcie nie zmienia nic
w stosunku do ubezpieczyciela, gdyz ten, w zamian za zapfate skfadki, zobowigzuje sie spetnic¢
swoje $wiadczenie do rgk indyferentnej — z jego punktu widzenia — osoby?*. Co wiecej, poniewaz
mamy do czynienia z umowg ubezpieczenia na zycie, to samo zaistnienie wypadku ubezpiecze-
niowego jest obiektywnie pewne (cho¢ termin nastgpienia jest nieokreslony), a wiec zawarcie
umowy nie wptywa na prawdopodobienstwo jego zaistnienia. Wreszcie fakt, iz kontrakty wiaty-
kalne odnoszg sie do 0sdb, ktdrych przewidywany okres zycia wynosi nie wiecej niz 24 miesigce,
nie wptywa na przedmiotowe kwestie?®, Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze cho¢ umowy wiatykal-
ne nalezg do odrebnych i samodzielnych umdw, to ich istnienie oraz kazdorazowa konkretyzacja
sg pochodnymi umowy ubezpieczenia na zycie zawartej pomiedzy ubezpieczycielem a ubezpie-
czajgcym (ubezpieczonym). Analizowane kontrakty majg wtdrny charakter w stosunku do umoéw
ubezpieczenia.

Kwota uzyskana z tytutu zawarcia umowy wiatykalnej jest w kazdym przypadku zalezna od
konkretnych okolicznosci i nie wynika chociazby z danych aktuarialnych, ktérymi postuguja sie
ubezpieczyciele m.in. w celu oszacowania ryzyka. Pierwotnie takie umowy opiewaty na 80 do
90% sumy ubezpieczenia. Obecnie, nawet jezeli inwestorzy ptacg 60% lub wiecej takiej sumy,
to ostatecznie viator rzadko kiedy otrzymuje kwote przewyzszajgcg 30% sumy ubezpieczenia®.
Nabywcy wiatykalni (viatical companies) obliczajg zysk inwestorow w ten sposdb, iz stanowi
on réznice pomiedzy kosztami zakupu polisy a jej wartoscig wyptacang w momencie $mierci
ubezpieczonego (sumg ubezpieczenia). Jednoczesnie zysk ten jest zalezny od dtugosci zycia
ubezpieczonego i nie zawsze musi by¢ wysoki (jedynie kilka procent w skali roku). Co wiecej,
niekiedy moze nie by¢ go w ogdle lub moze wystgpic strata?’. Dzieje sie tak, poniewaz badania
dotyczace prognozowanej dtugosci zycia ubezpieczonego (life expectancy) nie sg zbyt miaro-

2 |bidem, Section 2 N. (2).

3 |ife Insurance Settlement Association, History of Life Settlements in the US, http://www.lisa.org/industry-
resources/history-of-life-settlements-in-the-us (dostep: 9.06.2016).

24 podobnie E. Kowalewski, Praktyki..., op. cit., s. 31.

% Poza celowym wykorzystywaniem specyfiki analizowanych uméw w sposdb niezgodny z prawem.

% G.G. Wolk, op. cit., s. 14.

7 |bidem.

22


Jacek
Podświetlony


dajne i czesto sie nie sprawdzaja. Jedyne zweryfikowane dane dotyczace umoéw wiatykalnych
i spodziewanej dtugosci zycia ubezpieczonego pochodzg z firm, ktére zbankrutowaty lub zostaty
postawione w stan upadtosci. Zgodnie z nimi ledwie 5-10% ubezpieczonych umarto w przewi-
dzianym czasie®®. Dtugos¢ zycia ubezpieczonego nie tylko wptywa na okres zwrotu naktaddw
poczynionych na zawarcie umowy wiatykalnej, ale w przypadku ubezpieczen na zycie implikuje
réwniez ostateczny koszt poniesiony przez nabywce. Nalezy przy tym stwierdzi¢, ze im krocej
zyje ubezpieczony, tym zysk nabywcy jest wiekszy.

Innymi czynnikami wptywajgcymi na kwote uzyskang z tytutu zawartych kontraktéw wiatykal-
nych sg ocena wystawcy polisy, czyli ubezpieczyciela (rating of the policy issuer), oraz istnienie
okreslonych klauzul w umowie ubezpieczenia. Dotyczy to zwtaszcza klauzuli zawieszajacej obo-
wigzek zaptaty sktadki w okreslonych przypadkach (waiver of premium rider)®. Najczesciej
znajduje ona zastosowanie, gdy ubezpieczony zapada na powazng chorobe lub wskutek jakie-
gos zdarzenia staje sie niepetnosprawny przez okreslony czas (np. dopiero niepetnosprawnos¢
trwajgca powyzej 6 miesiecy uaktywnia przedmiotowy zapis).

Cho¢ powyzsze wyliczenia nie zawsze sg optymistyczne, to jednak czeste sg przypadki, w kto-
rych nabywcy wiatykalni bardzo szybko uzyskiwali wysoki zysk. Jednoczesnie staty rozwdj rynku
wiatykalnego, jak réwniez powstanie zwigzkéw zrzeszajgcych takie podmioty sg najlepszymi do-
wodami optacalnosci zawierania uméw wiatykalnych.

3. Interes ubezpieczeniowy na tle uméw wiatykalnych

Interes ubezpieczeniowy jest immanentng cechg ubezpieczen. Jego wystepowanie, roz-
graniczajgce specyficzne ryzyko ubezpieczeniowe od hazardu, stanowi o legalnosci zaréwno
ubezpieczen osobowych, jak i majatkowych. Dlatego konieczne jest ustalenie relacji zachodzgcej
pomiedzy interesem ubezpieczeniowym a umowami wiatykalnymi. W przypadku ewentualnego
konfliktu, wynikajagcego z mechanicznego przektadania kryterium interesu ubezpieczeniowego
na grunt umow wiatykalnych, moze dojs$¢ do licznych nieporozumien skutkujgcych nawet kwe-
stionowaniem legalnosci tych kontraktéw.

Jak wynika z wczesniejszych rozwazan, w przypadku umoéw wiatykalnych mamy do czynienia
z kontraktami $cisle zwigzanymi z umowami ubezpieczenia, ktdre jednak nie tylko nimi nie sg,
lecz takze nie majg podobnej do nich konstrukcji. Interes ubezpieczeniowy jest zawsze sprzezo-
ny z konkretng umowg ubezpieczenia, implikujgc jej legalnos¢®, i nie znajduje przetozenia na
ewentualne umowy pochodne (np. umowy wiatykalne czy life settlements)®'. Tak rygorystycz-
ne rozgraniczenie jest bardzo istotne w aspekcie konstrukcji uméw wiatykalnych, zwtaszcza ze
kwestie zwigzane z interesem ubezpieczeniowym sg szczegdlnie donioste zaréwno z punktu wi-
dzenia amerykanskiego porzadku normatywnego, jak i ubezpieczycieli, ktérzy niejednokrotnie
prébowali podwazac¢ legalnosé umow wiatykalnych, powotujac sie wtasnie na dw wymaog.

2 |pidem, s. 26.

2 Klauzula ta moze przybieraé posta¢ dodatkowo ptatnej opcji, ktérg wtacza sie do danej polisy, lub tez stanowic
czes$¢ okreslonego wariantu polisy. Ponadto jej wystepowanie jest niekiedy zalezne od stanu zdrowia czy wieku
ubezpieczonego.

30W przypadku ubezpieczenia wtasnego zycia lub zdrowia kazdy ma w zasadzie nieograniczony interes majatko-
wy, co w praktyce przektada sie na fakt, iz umowa, w ktérej ubezpieczajacy jest jednoczesnie ubezpieczonym,
kazdorazowo czyni zados¢ temu warunkowi.

31 por. D.M. Isaacson, Understanding Life Settlements. Uncovering the Treasure in Unwanted Life Insurance Poli-
cies, AutorHouse, Bloomington, Indiana 2008, s. xii. W przedmiocie wykfadni pojecia interesu ubezpieczenio-
wego w kontekscie wtérnego rynku ubezpieczen na zycie i poszczegdlnych standw faktycznych por. S.L. Martin,
Life Settlements: The Death Wish Industry, ,Syracuse Law Review” vol. 64, no. 1 (2013), s. 99-103.
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Wobec powyzszego mozna wysung¢ teze, iz nabywca wiatykalny nie musi miec interesu
ubezpieczeniowego w zyciu ubezpieczonego, gdyz przestanka ta wyczerpuje sie w momen-
cie zawarcia zgodnej z prawem umowy ubezpieczenia. Z drugiej jednak strony, w zaleznosci
od konkretnego stanu prawnego i norm regulujgcych czy to zakres swobody kontraktowej, czy
tez kwestie zwigzane z przenoszeniem (przelewem) wierzytelnosci, trudnos¢ moze sprawic
préba ustalenia interesu, jaki powinien mie¢ nabywca wiatykalny w zawarciu przedmiotowej
umowy3?, Teoretycznie oba interesy nalezg do odmiennych kategorii i cho¢ wykazujg pewne
podobienstwa, powinny byé oceniane osobno, gdyz dotyczg dwdch réznych konstrukcyjnie sto-
sunkéw prawnych. Mimo wszystko, ze wzgledu na specyfike umoéw ubezpieczenia, nalezatoby
ustali¢ w kontekscie danego porzadku normatywnego, czy interes nabywcy wiatykalnego nie
powinien stanowi¢ pochodnej pojmowania przezen interesu ubezpieczeniowego (np. w relacji
ryzyko ubezpieczeniowe a interes ubezpieczeniowy). To za$ nakazuje postawic¢ pytanie, czy fakt,
ze nabywca wiatykalny nie jest zainteresowany trwaniem zycia ubezpieczonego (nie ma w tym
interesu), znajduje odzwierciedlenie w ocenie legalnosci omawianych kontraktow.

Wasko definiowane pojecie interesu ubezpieczeniowego w ubezpieczeniach na zycie w Sta-
nach Zjednoczonych powoduje, iz zdecydowanie trudniej jest tam zawrze¢ umowe ubezpieczenia
na zycie na cudzy rachunek®:. To zas implikuje sytuacje, w ktérych ubezpieczajgcy i ubezpieczo-
ny sg jedng osobg — viatorem. Z kolei stosunkowa tatwo$¢ zawierania takich uméw — jak ma to
miejsce chociazby w Polsce — moze prowadzi¢ do zjawisk patologicznych na gruncie kontraktow
wiatykalnych.

Zestawiajac powyzsze rozwazania z sytuacjg oséb uposazonych, nalezy stwierdzi¢, iz pojecie
interesu ubezpieczeniowego — poza specyficznym jego rozumieniem czy to na gruncie konkret-
nych porzagdkéw normatywnych, czy w ujeciach doktrynalnych — generalnie nie dotyczy tych
0s6b. Ponadto zawarcie kontraktu wiatykalnego wcale nie musi by¢ sprzeczne z wolg oséb upo-
sazonych, a w konsekwencji naruszac¢ ich interesdw. Osoby te — czesto nalezgce do rodziny lub
do grona innych bliskich oséb — zazwyczaj przejmujg ciezar finansowy opieki nad chorym, a tak-
ze podejmuja szereg osobistych staran o jego los. Z tego powodu réwniez im moze zaleze¢ na
uzyskaniu wsparcia finansowego. W Stanach Zjednoczonych przeprowadzono badania, zgodnie
z ktorymi prawie jedna trzecia rodzin opiekujgcych sie powaznie chorym cztonkiem rodziny traci
wiekszos¢ lub wszystkie swoje oszczednosci, pomimo ze 96% takich pacjentéw posiada ubez-
pieczenie zdrowotne. Kolejne 29% rodzin — w zwigzku z chorobg cztonka rodziny — traci swoje
gtéwne Zrédto dochodu. Wreszcie pacjenci, ktérych rodziny doswiadczajg trudnosci finanso-
wych, sg w 30% bardziej sktonni do porzucenia terapii podtrzymujacej zycie®.

4. Umowy wiatykalne a life settlements

Liczba zawieranych uméw wiatykalnych $wiadczy o duzym potencjale wtdérnego rynku ubez-
pieczen na zycie. Podmioty zainteresowane nabywaniem polis od oséb nieuleczalnie chorych
dostrzegty mozliwosci tkwigce w analogicznym procederze, jednakze polegajagcym na zakupie
polis na zycie osdb, ktdérych stan zdrowia nie uzasadnia zawarcia kontraktu wiatykalnego. Jedno-
czes$nie w wyniku szybkiego postepu medycyny znaczaco polepszyty sie rokowania zdrowotne

320mowienia tej kwestii na gruncie przelewu praw z ubezpieczenia na zycie w prawie polskim dokonuje
B. Kucharski. Por. B. Kucharski, Przeniesienie praw z umowy ubezpieczenia, Wolters Kluwer, Warszawa 2010,
s. 420-422.

3 Por. S. Byczko, Interes ubezpieczeniowy. Aspekty prawne, Difin, Warszawa 2013, s. 277-281.

34W.P. Sutherland, P.C. Drivanos, Viatical settlements: Life insurance as a liquid asset for the seriously ill, ,,Journal
of Financial Planning” vol. 12, no. 5 (1999), s. 74-78.
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ubezpieczonych, zwtaszcza chorych na AIDS. To za$ spowodowato zmniejszenie sie —w stosunku
do pierwotnego — rozmiaréw rynku uméw wiatykalnych.

Popyt na zawieranie life settlements wynika gtdwnie z przyczyn demograficznych. Wzrost sred-
niej dtugosci zycia doprowadzit do zmniejszenia Swiadczen emerytalnych wskutek wydtuzenia
czasu ich pobierania. Ponadto wskazuje sie, ze wazng role odegraty rowniez kwestie inflacji®®.
Z tych powoddw w drugiej potowie lat 90. XX w. rynek life settlement zaczat sie intensywnie roz-
wijaé. Posrednie znaczenie miaty takze kwestie istnienia czesciowej ochrony prawnej zwigzanej
ze sprzedazg polis inwestorom komercyjnym, jak rowniez duza liczba potencjalnych nabywcéw
takich polis®¢. Powyzsze okolicznosci spowodowaty, iz zakres zjawiska life settlement jest z natu-
ry rzeczy wiekszy niz rynek uméw wiatykalnych, gdyz dotyczy ono ogétu oséb ubezpieczonych
(najczesciej w wieku 65 lat lub starszych)®.

Jak wczesniej wskazano, réznica pomiedzy life settlements (senior settlements) aumowami wia-
tykalnymi polega na dtugosci spodziewanego okresu zycia ubezpieczonego, ktéry —w przypadku
tych pierwszych — przekracza 24 miesigce®. Czynnik temporalny stanowi zatem o rozgraniczeniu
obu rodzajéw umodw, a inne kwestie, w tym ewentualna ciezka choroba ubezpieczonego, maja
charakter wtérny. W literaturze przedmiotu wskazuje sie, ze racje przemawiajace za zawarciem
life settlement wynikaja z faktu, iz wtasciciel polisy ubezpieczenia na zycie albo jej nie chce, albo
nie potrzebuje. Nabywcg jest podmiot trzeci (life settlement provider), decydujacy sie zaptacié
za taka polise kwote wyzszg niz suma wykupu polisy oferowana przez ubezpieczyciela. Jednocze-
$nie staje sie on uposazonym z polisy, jak rowniez odpowiada za zaptate przysztych sktadek®.

Tym niemniej obie kategorie umoéw posiadajg szereg wspolnych, a nawet tozsamych elemen-
téw, jak réwniez wspdlng podstawe, ktérg stanowi orzeczenie wydane w sprawie Grigsby v.
Russell. Odmienne sg natomiast — co do zasady — motywy zawierania takich umow, gdyz w przy-
padku life settlements decydujg albo wzgledy optacalnosci (np. utrzymywanie kolejnej umowy
ubezpieczenia na zycie lub posiadanie takiej polisy w celu zabezpieczenia linii kredytowej w ban-
ku*), albo przymus ekonomiczny. Ten ostatni jest jednak inny i nie wynika z koniecznosci
uzyskania srodkéw pienieznych na leczenie, co modelowo dotyczy umoéw wiatykalnych, ale ze
wzgleddw zwigzanych z zaspokojeniem potrzeb zyciowych. Oczywiscie wskazane réznice niekie-
dy krzyzuja sie, a w efekcie doprowadzaja do tego, iz motywy zawarcia kontraktéw wiatykalnych
odpowiadajag motywom zawarcia life settlements lub odwrotnie (np. osoba chora moze zawrze¢
life settlement, jezeli jej prognozowany okres zycia przekracza 24 miesigce). Generalnie jednak
nalezy stwierdzi¢, ze life settlements zdecydowanie tatwiej nazwac narzedziem do zarzadzania
majatkiem in genere, niz ma to miejsce w przypadku umoéw wiatykalnych, za ktérymi najczesciej
przemawiajg specyficzne racje.

Zysk ze sprzedazy polisy na zycie w ramach life settlement jest — co do zasady — nizszy niz ma to
miejsce w przypadku umoéw wiatykalnych. Wynika to z faktu, ze dtuzszy prognozowany okres zy-
cia prowadzi do koniecznosci uiszczenia wiekszej liczby sktadek, a zatem koszty poniesione przez
nabywce sg istotnie wyzsze. Z rachunku ekonomicznego wynika, iz z uwagi na koszt catej trans-

35 D.M. Isaacson, op. cit., s. Xi.

3¢ Ibidem, s. xiv.

37 Nie jest to jednak sztywna granica wieku, gdyz zalezy ona od konkretnego przypadku, a przede wszystkim
stanu zdrowia potencjalnego zbywcy.

38 Wskazuje sie, ze gérng granice dla zawarcia takiej umowy stanowi 15-letni spodziewany okres zycia. Por. Via-
tical Settlements, https://www.growthhouse.org/viatical.html (dostep: 9.06.2016).

39 D.M. Isaacson, op. cit., s. 259-260.

0 |pidem, s. 6-7.
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akcji zakup polis o wartosci nizszej niz 250 tys. dolaréw amerykanskich nie jest optacalny. Z kolei
badania przeprowadzone w Stanach Zjednoczonych wskazuja, ze wsréd oséb w wieku 65 lat lub
starszych jedynie 20% posiada polisy, ktorych wartos¢ rynkowa przewyzsza kwote ich wykupu®..
Jednoczes$nie z uwagi na koniecznosc oceny kazdej polisy indywidualnie — tak jak w przypadku
umow wiatykalnych —trudno jest przedstawic szczegdétowe dane dotyczgce wysokosci umow za-
wieranych na wtédrnym rynku ubezpieczen na zycie. Zgodnie z danymi Life Insurance Settlement
Association w 2006 r. srednia kwota sprzedazy polisy wynosita 28% jej wartosci, co stanowi-
to czterokrotno$¢ sumy wykupu danej polisy. Z kolei badanie przeprowadzone w 2008 r. przez
Life Policy Dynamics wykazato, ze $rednia oferta zakupu polisy wynosita 24,5% jej wartosci®?.
Inne zrédta wskazujg, iz Srednia wartosc senior settlement oscyluje pomiedzy 6 a 10%, co i tak
przewyzsza kwote wykupu polisy. Natomiast jezeli zbywca ma powazne problemy zdrowotne
(niekwalifikujgce go jednak do zawarcia umowy wiatykalnej), moze on otrzymac¢ do 20% warto-
$ci polisy®.

Przechodzgc do omdwienia typow polis nadajgcych sie do zbycia na rynku life settlement,
nalezy wskaza¢, iz — pod pewnymi wzgledami — wiekszos$¢ z nich czyni zados¢ wymogom takie-
go procederu. W przypadku ubezpieczen na dozycie (term life) musi istnie¢ mozliwo$¢ zmiany
(konwersji) umowy na state ubezpieczenie na zycie. Ponadto nawet polisy grupowe mogg by¢
sprzedane, jezeli uda sie przeksztatci¢ interes w polisie grupowej na interes w polisie indywidu-
alnej*,

Scista relacja zachodzaca pomiedzy kontraktami wiatykalnymi a life settlements znajduje tak-
ze wyraz we wspdlnych uregulowaniach branzowych. Najwieksze stowarzyszenie zrzeszajgce
podmioty zajmujgce sie nabywaniem polis na wtérnym rynku ubezpieczen na zycie — Viatical
Association of America — zatozone w 1994 r., zgodnie z chronologig omawianych dziatan, pier-
wotnie zrzeszato tylko nabywcéw wiatykalnych. Nastepnie w 2000 r. stowarzyszenie objeto
réwniez podmioty oferujace life settlements, a w efekcie jego nazwa zostata zmieniona na Viati-
cal and Life Settlement Association of America. W 2005 r., z uwagi na cheé dotarcia do wiekszego
grona potencjalnych zainteresowanych, organizacja ostatecznie przeksztatcita sie w Life Insuran-
ce Settlement Association®.

5. Stranger-Originated Life Insurance

Wazng kwestig z punktu widzenia zaréwno umdw wiatykalnych, jak i life settlements w kontek-
Scie potencjalnych naduzyc jest problematyka tzw. Stranger-Originated Life Insurance (STOLI).
Zjawisko to wynika z faktu, iz w momencie zawarcia umowy ubezpieczenia cze$é polis posiada
od razu okreslong wartos$¢ rynkowa przewyzszajgcg kwote ich wykupu. W efekcie pod ostong
umoéw ubezpieczenia rozwija sie specyficzny obrét prawny, zblizony do powszechnie kwestiono-
wanego hazardu, w ktérym obstawia sie cudze zycie.

41 Ibidem, s. xiv.

425, Gerbyshak, J. Van Depere, op. cit., s. 13.

3 G.G. Wolk, op. cit., s. 14.

4S. Gerbyshak, J. Van Depere, op. cit., s. 10.

% Life Insurance Settlement Association, Life Settlement Industry Timeline, http://www.lisa.org/industry-resour-
ces/life-settlement-industry-timeline (dostep: 9.06.2016).

6 Takie umowy zwane s3 réwniez zero premium life insurance, no cost to the insured plans czy new issue life
settlements. Por. lllinois Department of Financial and Professional Regulation — Division of Insurance, Consumer
Alert: Stranger-Originated Life Insurance, http://www.idfpr.com/Forms/Memo/STOLIConsumerAlert.pdf (do-
step: 9.06.2016).
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STOLI sa definiowane jako dziatania (bez wzgledu na forme) inicjujgce lub pomagajace w za-
warciu umowy ubezpieczenia, na mocy ktérej uposazonym zostaje podmiot niemajgcy w chwili
wydania polisy interesu ubezpieczeniowego w zyciu osoby ubezpieczonej. Powyzsze pojecie obej-
muje réwniez umowe lub jakiekolwiek inne porozumienie zwigzane z przeniesieniem wtasnosci
polisy (lub $wiadczenia ubezpieczeniowego) na osobe trzecig?’. Uposazonym jest najczesciej
podmiot (inwestor) inicjujagcy procedure zawarcia polisy, réwniez on optaca sktadke ubezpie-
czeniowga®. Tak rozumiane rozciggniecie interesu ubezpieczeniowego na uposazonego — nawet
gdy nie jest on ubezpieczajagcym — ma na celu zapobieganie sytuacjom, ktére polegajg na wyko-
rzystywaniu ubezpieczenia jako instrumentu inwestycyjnego. W przeciwnym razie dochodzitoby
do oczywistych naduzy¢ i obchodzenia wymogu istnienia interesu ubezpieczeniowego. Dlatego
STOLI s nielegalne w wiekszosci standw, a ubezpieczyciele mogg odmoéwié spetniania swiad-
czen z takich polis®. Z analizowang problematyky zwigzane mogg by¢ ad casum tzw. wet-ink
lub wet-paper transactions, polegajace na sprzedazy nowo zawartych polis na zycie.

Rozrdznienie pomiedzy umowami wiatykalnymi oraz life settlements a STOLI polega na tym,
iz polisa — aby mogta by¢ legalnie sprzedana — musi by¢ zwarta w dobrej wierze®. Twierdzenie to
wynika z orzeczenia wydanego w sprawie Grigsby v. Russell, gdzie ustanowiono zasade, zgodnie
z ktorg polisa zostata zakupiona i sprzedana (lub przeniesiona na inng osobe) w dobrej wierze,
jezeli w chwili zawarcia umowy ubezpieczenia istniat interes ubezpieczeniowy. Natomiast in-
teres wtdérnego nabywcy polisy ma charakter majgtkowy®!, ergo nie jest zbiezny z interesem
ubezpieczonego w ubezpieczeniu na zycie, jak rowniez nie odpowiada przestankom zawarcia
umowy ubezpieczenia na cudzy rachunek. W Swietle powyzszego nalezy stwierdzi¢, iz dobra wia-
ra nalezy do koniecznych elementéw interesu ubezpieczeniowego. Z tego powodu — cho¢ osoba
ubezpieczajgca wtasne zycie ma w zasadzie nieograniczony interes ubezpieczeniowy w tym za-
kresie — to jednak doznaje on specyficznego uszczuplenia w kontekscie wykorzystywania umow
ubezpieczenia w innym celu niz ochrona ubezpieczeniowa sensu stricto. Ponadto zawarciu STOL/
towarzyszy¢ moga zarazem inne naduzycia zwigzane chociazby z: zawyzaniem dochoddéw w celu
uzyskania wyzszej sumy ubezpieczenia, zewnetrznymi podmiotami optacajacymi sktadke ubez-
pieczeniowg czy deklarowaniem innego niz rzeczywisty stanu zdrowia.

Zrédtem finansowania STOL/ sg najczesciej tzw. pozyczki bez regresu (non-recourse), polegajace
na tym, iz pozyczkodawca moze zgda¢ wytgcznie wydania polisy ubezpieczeniowej w sytuacji, gdy
pozyczkobiorca (ubezpieczony) nie bedzie sptacat pozyczki. Nalezy wspomnieé réwniez, iz z przed-
miotowymi dziataniami wigze sie szereg zagrozen i negatywnych konsekwencji prawnych dla
podmiotdw w nich uczestniczacych. Mogg one dotyczy¢ sfer finansowej, podatkowej czy karnej*.

Watpliwy normatywnie charakter STOL/, liczne podobienstwa do life settlements oraz
trudnosci zwigzane z odréznieniem obu rodzajéw umoéw doprowadzity do koniecznosci przeciw-
dziatania tym praktykom. Przejete rozwigzania czesto wzorowane sg na NCOIL Life Settlements

472014 New York Laws, Insurance, Article 78, § 7815. Por. réwniez definicje STOLI zawartg w National Conferen-
ce on Insurance Legislators (NCOIL) Life Settlements Model Act, Section 2 Y.

48 New York Court of Appeals Decision Could Give Added Life to , Life Settlements” Industry, http://www.kelley-
drye.com/publications/client_advisories/0613 (dostep: 9.06.2016).

“1llinois Department of Financial and Professional Regulation — Division of Insurance, Consumer Alert: Stranger-
Originated Life Insurance, op. cit.

0 por. R. Tomilson, M. Klebanoff, Whither Grigsby? STOLI and the Assault on Insurable Interest, https://www.
cozen.com/templates/media/files/60098_60098-stoli.pdf, s. 38 (dostep: 9.06.2016).

1 Grigsby v. Russell, op. cit.

2S. Gerbyshak, J. Van Depere, op. cit., s. 37.

RozrrAWY UBEZPIECZENIOWE ZESZYT 20(1/2016) 27



Model Act>. Ponadto na mocy przepisow stanowych wprowadzono wymogi temporalne, ktére
muszg by¢ spetnione, aby transakcje life settlement byty zgodne z prawem. Zgodnie z danymi
z 2014 r. rynek life settlement sensu largo (obejmujacy rdwniez umowy wiatykalne) byt uregu-
lowany w 42 stanach oraz na terytorium Puerto Rico, czego rezultatem jest objecie ochrong
90% populacji Stanéw Zjednoczonych. W tej grupie 31 standw wprowadzito dwuletni okres od
zawarcia umowy ubezpieczenia, w ktérym polisa nie moze by¢ sprzedana na rynku wtérnym.
Ponadto 10 stanéw rozciggneto éw okres do 5 lat, a stan Minnesota do 4 lat. Jednoczesnie istnie-
je mozliwos¢ legalnego sprzedawania polis przed uptywem powyzszej karencji, jezeli spetnione
zostang przewidziane prawem wymogi (np. z uwagi na ciezkg chorobe czy stan terminalny ubez-
pieczonego, jak rowniez wystgpienie okreslonych zdarzen w jego zyciu, np. rozwdd czy przejscie
na emeryture)®.

Innym, posrednim, zabezpieczeniem przed STOL/ jest — najczesciej dwuletni®® — okres, w kto-
rym ubezpieczyciel ma prawo skutecznie podwazac zgtoszone roszczenia z polisy (contestable
period). Kwestionowanie takiej odpowiedzialnosci moze wynika¢ chociazby z préb obchodzenia
warunku interesu ubezpieczeniowego, jak rowniez podania btednych lub niekompletnych infor-
macji o stanie zdrowia osoby ubezpieczonej. Przedmiotowe rozwigzanie ma wymiar uniwersalny
dla catego rynku ubezpieczeniowego, w tym réwniez jest stosowane wobec wspomnianych wet-
ink transactions. Nabywcy, czy to life settlement czy wiatykalni, niechetnie kupujg polisy, ktére
nie spetniajg wskazanego wymogu, gdyz ponoszg ryzyko, iz ubezpieczyciel zakwestionuje w tym
czasie swojg odpowiedzialnos¢ i bedzie zwolniony z obowigzku swiadczenia z polisy. Jednocze-
$nie istnienie omawianego wymogu zniecheca potencjalnych ubezpieczajgcych do zawierania
umow ubezpieczenia w celu ich sprzedazy na wtérnym rynku, gdyz muszg liczy¢ sie oni z ko-
niecznoscig optaty sktadki przez dwa lata, a potem ze znalezieniem nabywcy, ktory zagwarantuje
im zysk.

6. Accelerated Death Benefit

Alternatywa dla wtérnego rynku ubezpieczen na zycie, a zwtaszcza umoéw wiatykalnych jest
opcjonalna klauzula (ADR — accelerated death benefit rider) zawarta w umowie ubezpieczenia,
na mocy ktdrej dochodzi do wczesniejszej wyptaty czesci lub catosci Swiadczenia z polisy na
zycie, pod warunkiem ze ubezpieczony znajduje sie w stanie terminalnym. W tym przypadku
wiasciwy lekarz wydaje stwierdzenie, iz $mieré ubezpieczonego jest spodziewana w okreslonym
czasie — co do zasady — nieprzekraczajgcym 24 miesiecy®®. Obecnie zaktady ubezpieczen rozcia-
gajg zakres przedmiotowej klauzuli réwniez na osoby potrzebujgce dtugoterminowej opieki (np.
z powodu przewlektej choroby), niekoniecznie w stanie terminalnym. W efekcie ADR znajdu-
je zastosowanie nawet w przypadkach, w ktérych prognozowany okres zycia ubezpieczonego
przekracza 24 miesigce. Suma wyptacana na mocy tej klauzuli moze stanowic bardzo dobrg alter-
natywe dla life settlements>’. Najczesciej przybiera ona postac zaptaty jednorazowej— w sposdb
analogiczny do $wiadczenia z umowy ubezpieczenia na zycie — chociaz mozliwe jest rowniez

3 Por. Life Insurance Settlement Association, Life Settlement Regulation, http://www.lisa.org/industry-resour-
ces/life-settlement-regulation (dostep: 1.07.2016); R. Tomilson, M. Klebanoff, op. cit., s. 47.

%4 Life Insurance Settlement Association, History of Life Settlements in the US, op. cit.

%5 J.A. Giacalone, op. cit., s. 3.

%6 C.J. Desrochers, J.T. Adney, D.N. Hertz, B.G King, Life Insurance & Modified Endowments: Under Internal Reve-
nue Code Sections 7702 and 7702A, Society of Actuaries, Schaumburg, lllinois 2004, s. 142.

°7V.B. Bhuyan (Ed.), Life Markets: Trading Mortality and Longevity Rish with Life Settlementsand Linked Securi-
ties, John Wiley & Sons, Inc., Hoboken, New Jersey 2009, s. 164-165.
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roztozenie ptatnosci na dany okres®®. Ponadto $wiadczenie spetnione na mocy przedmiotowej
klauzuli jest, podobnie jak umowy wiatykalne, zwolnione z podatku dochodowego. W litera-
turze podkresla sie, ze fakt posiadania polisy ubezpieczeniowej, a zatem istnienia konkretnej
relacji miedzy ubezpieczycielem a ubezpieczonym, powoduje, iz ten ostatni niekiedy chetniej
skorzysta z ADR, niz zawrze umowe wiatykalng. Co wiecej, w omawianym przypadku nie trzeba
korzystac¢ z ustug brokera wiatykalnego, zawiera¢ nowych umow itp.> Z drugiej jednak strony
w Stanach Zjednoczonych od 2012 r. odnotowano jedynie dwie skargi konsumentéw dotyczgce
szeroko rozumianej branzy life settlement. Natomiast tylko w 2014 r. wniesiono ponad 8 tys.
skarg na ubezpieczycieli, ktorzy nie przestrzegali termindw spetnienia swoich swiadczen z ubez-
pieczen na zycie®.

Podstawowe rozréznienie konstrukcyjne pomiedzy ADR a life settlement wynika z faktu,
iz w pierwszym przypadku wyptata srodkéw jest kazdorazowo zwigzana ze stanem zdrowia
ubezpieczonego. Z kolei life settlements wyrdzniajg jedynie przestanke prognozowanej dtugosci
zycia osoby (wytgcznie w celu ustalenia ceny odkupienia polisy), natomiast stan jej zdrowia jest
wtdrny, a zatem moze wptyngac (i zazwyczaj wptywa) na wysokos$¢ sumy uzyskanej ze sprzedazy
polisy i rodzaj zawartego kontraktu (life settlement lub umowa wiatykalna), nie przesgdzajgc
jednak generalnie o takiej mozliwosci.

Klauzula ADR najczesciej jest dodawana do polisy na zycie przy zawieraniu stosownej umowy
— co do zasady — jezeli ubezpieczajacy jest zdrowy. W przypadku choroby lub trwania umowy
ubezpieczenia wystepujg liczne ograniczenia. Przedmiotowy zapis, podobnie jak w przypadku
klauzuli zawieszajgcej obowigzek zaptaty sktadki, moze przybieraé posta¢ dodatkowo ptatnej
opcji umowy ubezpieczenia, jak réwniez by¢ jej standardowym elementem.

Uwagi koncowe

W literaturze wskazuje sie, iz umowy wiatykalne znane sg nie tylko w Stanach Zjednoczonych,
lecz takze w Europie, Ameryce Potudniowej, Australii, a nawet na Dalekim Wschodzie. Jedynie
w Afryce nie odnotowano wystepowania ani takich umoéw, ani innych, ktére bytyby konstruk-
cyjnie zblizone do kontraktéw wiatykalnych®!. Ciekawie prezentuje sie sytuacja w Indiach, gdzie
sagd w Bombaju w 2007 r. zezwolit na obrdt polisami ubezpieczen na zycie na rynku wtérnym
(umowy wiatykalne i life settlements). Nastepnie ustawodawca, nowelizujgc prawo ubezpiecze-
niowe w 2015 r., posrednio zabronit takich dziatan, pozostawiajgc kazdorazowa sprzedaz polisy
arbitralnej ocenie ubezpieczycieli. Ci za$ nie sg przychylni przedmiotowym umowom i silnie
lobbowali za przyjeciem wspomnianej nowelizacji. Obecnie wskazuje sie, ze nowy stan prawny
moze zostac uznany za niekonstytucyjny, m.in. z powodu zezwolenia na decydowanie w kwestii
publicznoprawnej podmiotom prywatnym (ubezpieczycielom)®.

Wtdérny rynek ubezpieczen na zycie w Stanach Zjednoczonych, po spowolnieniu w latach
2009-2010, obecnie odnotowuje staty wzrost we wszystkich najwazniejszych sektorach. War-
tos¢ zawieranych umoéw oscyluje wokét 3 miliardow dolardow, natomiast potencjat rynku jest

%8 J.A. Giacalone, op. cit., s. 5.

9 Ibidem.

% Dane amerykanskiego Krajowego Stowarzyszenia Komisarzy Ubezpieczeniowych. Por. Life Insurance Settle-
ment Association, History of Life Settlements in the US, op. cit.

51 G.G. Wolk, op. cit., s. 11.

52 U. Satsangi, Life Insurance in India & Insurance Laws (amenment) Act, 2015, ,,European Insurance Law Re-
view” no. 3 (2015), s. 46.
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wielokrotnie wiekszy®®. Jednoczesnie, jak wspomniano wczesniej, cata branza ulega konsolida-
cji. Swiadcza o tym nie tylko ewolucja stowarzyszenia zrzeszajgcego podmioty zajmujace sie
zawieraniem obu rodzajow umoéw, ale przede wszystkim podobienstwa (rowniez w przedmiocie
zakresu uregulowanej materii) zachodzgce pomiedzy modelowymi aktami regulujgcymi kon-
trakty wiatykalne i life settlements. Nalezy stwierdzi¢, iz pomimo pewnych réznic sg to regulacje
poniekad blizniacze®, zwtaszcza ze w komentarzu do Viatical Settlements Model Act z 2009 r.
wskazuje sie, iz w procesie jego implementacji poszczegdlne stany mogg zdecydowac o wy-
borze terminologii zwigzanej z life settlements zamiast terminologii odnoszacej sie do umoéw
wiatykalnych. Z drugiej jednak strony wydaje sie, iz Life Settlements Model Act — ze wzgledu na
postugiwanie sie analogicznymi unormowaniami oraz regulowaniem stanow faktycznych kwali-
fikujgcych sie jako umowy wiatykalne —w naturalny sposdéb zastgpi ten pierwszy, gdyz odnosi sie
kompleksowo do catego zjawiska, jakim jest wtérny rynek ubezpieczen na zycie. Ponadto cieszy
sie on aprobatg Life Insurance Settlement Association, jako zdecydowanie lepszy i bardziej pre-
cyzyjny niz Viatical Settlements Model Act z 2009 r.

Starzenie sie spoteczenstwa, a w jego nastepstwie wydtuzenie ostatniej fazy zycia, ktdra cze-
sto generuje wysokie koszty opieki medycznej, a takze postepujaca diagnostyka medyczna oraz
rozwoj ustug finansowych i ubezpieczeniowych kaza przypuszczaé, iz umowy wiatykalne beda
coraz popularniejsze tak w Stanach Zjednoczonych, jak i w innych rozwinietych krajach. Rosngca
Swiadomos¢ istnienia przedmiotowych kontraktow sprzyja podejmowaniu wtasciwych dziatan
legislacyjnych. W efekcie potencjalni viatorzy beda czu¢ sie pewniej i wiedzie¢, ze ich interesy
sg nalezycie chronione. Z kolei wspomniana konsolidacja analizowanego rynku — prowadzac do
eliminacji negatywnych aspektéw zwigzanych z branzg life settlement — réwniez odgrywa istot-
ng role. Dotyczy to zaréwno zjawisk pokrewnych, bedgcych nastepstwem specyfiki tej dziedziny
(np. STOLI), jak i zwyktych naduzyé towarzyszacych kazdej dziatalnosci.
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Summary of the article

Life insurance in the context of viatical settlements and related issues

Paper covers multi-perspective presentation of the viatical settlements on secondary market
for life insurance. These contracts are defined as discounted, predeath sale of an life insur-
ance policy, on condition that the seller’s (viator’s) life expectancy does not exceed twenty-four
months.

Analyzed phenomenon derives from the United States where, since late eighties of the twenti-
eth century, plays an important role as a financing source of different needs of people in the face
of death. The scale of viatical settlements leads to the creation of related contracts and, above
all, life settlements, whose popularity has repeatedly exceeded the original. Currently, on the
secondary market for life insurance, there are numerous specialized entities which indicates its
distinctiveness. Moreover, intrinsically, it shows many similarities to the insurance market.

The article also discusses alternative measures, to the mentioned (for example an accelerated
death benefit rider), as well as selected US legal solutions in life settlement. Finally, pathological
issues associated with the secondary market for life insurance are pointed out.

Keywords: viatical settlements, life settlements, life insurance, the law of the United States,
stranger-originated life insurance.
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